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TRADING UPDATE 3° KWARTAAL 2012

De omzet tot en met het derde kwartaal 2012 steeg bijna 7% ten opzichte van dezelfde
periode in 2011, autonoom met bijna 2%. Het bedrijfsresultaat daalde door de
verslechterde resultaten van de staalbedrijven en de kosten van de herstructurering van
deze activiteiten ad € 0,4 miljoen met 16%. Exclusief de kosten van de herstructurering
en de invloeden van de doe-het-zelf activiteiten in 2011 daalde het bedrijfsresultaat met
8%. Het bedrijfsresultaat van het groene segment was licht hoger.

Het groene segment

In het groene segment bleef in het derde kwartaal vooral de omzet van de activiteiten
gericht op de agrarische sector, landschappelijk onderhoud en golfbanen achter bij
dezelfde periode in 2011. Packo & Heybroek, de sinds begin dit jaar opgerichte
combinatie van Packo Greentech en Jean Heybroek in Belgié, presteerde naar
verwachting. De Kemp Groep, die sinds mei volledig operationeel is binnen de Reesink
Groep, heeft de afgelopen maanden sterk ingezet op het realiseren van synergie aan de
verkoopkant met onze andere bedrijven binnen het groene segment. Wij verwachten dat
hierdoor onze marktpositie verder zal versterken.

Het industriéle segment

De bedrijven in het industriéle segment ondervinden nog steeds hinder van de
economische tegenwind. De integratie van de staalactiviteiten, ingezet om de
omstandigheden beter het hoofd te bieden, wordt dit jaar volledig afgerond. De orders
zijn vanaf het derde kwartaal uitgeleverd door het staalcentrum in Zutphen. Met de
medewerkers die ontslag was aangezegd, is overeenstemming over ontbinding van hun
arbeidsovereenkomst bereikt. Meer dan de helft van hen heeft inmiddels elders een
dienstbetrekking gevonden.

Vooruitzichten 2012

Zoals reeds gemeld bij de presentatie van de halfjaarcijfers 2012, heeft de financiéle
crisis impact op de markten waarin wij actief zijn. Wij constateren dat de afnemers
moeite hebben met het financieren van investeringen met als gevolg een rem op onze
verkopen. Wij blijven daarom terughoudend en voorzichtig ten aanzien van het verdere
verloop van 2012.

De marktomstandigheden voor de staalactiviteiten blijven naar verwachting langere tijd
moeilijk. Door de herstructurering wordt het kostenniveau vanaf 2013 fors verlaagd en
is, bij gelijkblijvende marktomstandigheden, een gering positief resultaat voor deze
activiteiten realiseerbaar.

Het resultaat van onze minderheidsdeelneming THR heeft een negatieve invlioed op ons
nettoresultaat. De verder verslechterende doe-het-zelf markt door de malaise in de
woningmarkt, de kosten van de hierdoor noodzakelijke reorganisatie en de hogere
kosten van de integratie zijn hier debet aan.
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Verdere vooruitzichten

Voor het groene segment zien wij, naast het verder uitrollen van cross selling en
autonome groei, kansen verdere groei te realiseren door dealerparticipaties, de
aangekondigde acquisitie Hans van Driel B.V. (closing verwacht vierde kwartaal 2012) en
de voorgenomen joint venture met CT Agro GmbH (closing verwacht in het eerste
kwartaal van 2013). Daarnaast zijn de prijzen voor akkerbouwproducten (vooral
aardappelen en granen) stijgende en is de verwachting dat ook de melkprijzen verder
zullen aantrekken. Dit zal de investeringsbereidheid bij onze afnemers ten goede komen.
Met het opzetten van financieringsprogramma’s voor dealers en afnemers verwachten
wij de verkoop van kapitaalgoederen verder te stimuleren.

Apeldoorn, 24 oktober 2012 Directie Koninklijke Reesink N.V.

Profiel Koninklijke Reesink
Koninklijke Reesink focust op twee segmenten: het groene en het industriéle.

In het groene segment zijn onze bedrijven actief als distributeur van vooraanstaande
merken ten behoeve van de land- en tuinbouw en landschappelijk onderhoud. De
producten worden met name via dealers geleverd aan agrariérs, loonwerkers,
groenvoorzieningsbedrijven, golfbanen, gemeentes, overheden, waterschappen en
bosbouwers. Tevens is Reesink distributeur van diverse A-merken in
grondverzetmaterieel.

In het industriéle segment is Reesink eveneens actief als distributeur. In dit segment
vindt levering met name plaats aan technische groothandels, staalbouwers,
constructiewerkplaatsen, machinefabrikanten, installatiebouwers en de agro-industrie.
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